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STADTIPS: Anvand produkter
som bade skyd‘;engér.

Mer tid at kunderna

PLS vet inte bara hur man far
golvet skinande blankt eller
fonsterrutorna helt flackfria.
De ar aven duktiga pa affa-
rer. Hemligheten? Istéllet for
att tillbringa all tid pa konto-
ret ar de ute och traffar sina
kunder.

- Vi later vart affirssystem
Exder ta hand om allt det
administrativa, sager Marcus
Dyberg, VD PLS.

— Vivalde Exder, eftersom det ir ett an-
vindarvinligt och kostnadseffektivt sys-
tem som ér litt att komma iging med.
Det gjorde att vi kunde fokusera pi att
gora affirer, siger Marcus Dyberg.

PLS ir totalleverantor inom stid och

hygien. De har produkter for alla omra-
den, allt frin engingsartiklar for det lilla
foretaget till avancerade maskiner for
industrin. Deras kunder ér alla typer av
foretag: den lilla korvkiosken, Volvo och
hela Géteborgs sjukvird. De siljer dven
via grossistkedjor och har kunder i Norge,
Finland och pa Island.

— Vart golvvardssystem I-Vax dr var
absoluta storsiljare. Det ir i dag Nordens
ledande vaxsystem.

ANDA SEDAN PLS GRUNDADES for 35 4r se-
dan har de insett betydelsen av att méta
sin kund och demonstrera produkterna.
Arbetssittet lever kvar i dag och har gett
dem ovirderliga kunskaper och erfaren-
heter.

— Vi kinner vira kunder och vi vet vad
de har f6r krav pa vara produkter, siger

Marcus Dyberg.

For att kunna dgna mer tid 4t kunderna
har de satsat pa elektronisk handel.

— Vivill att siljarna ska triffa kunderna
och dgna mindre tid 4t administration,
vilket dr mojligt med Exder, siger Marcus
Dyberg. Det ir ute pa filtet affirerna gors,
inte hemma pa kontoret!

PLS HAR AVEN OPPNAT EN BUTIK pi web-
ben. De gor att de alltid dr tillgdngliga for
sina kunder. Med Exder Webshop kan de
snabbt och enkelt indra innehill, struktur
och priser pi hemsidan.

Tidigare arbetade PLS i ett annat
affdrssystem. En viktig kund var kom-
munen, som hade som krav att samtliga
leverantérer skulle koppla upp sig mot
en EDI-16sning. I det forra systemet var
EDI-I6sningen dyr och kringlig, vilket >>

NEA i samarbete med Expert Systems.



Vi har i dag ett

helintegrerat affars-
system som skoter order,
lager, fakturering och
redovisning.

Marcus Dyberg, VD PLS

gjorde att de valde att byta till Exder.

— Med Exder kunde Expert Systems er-
bjuda en kostnadseftektiv helhetslosning,
som vi snabbt kunde komma iging med.
Det var viktigt for oss att uppstarten gick
fort, eftersom vi ville kunna fokusera pé
véra affirer. For oss var det ocksé viktigt
att systemet var anvindarvinligt, siger
Marcus Dyberg.

Genom éren har PLS byggt pa sitt sys-
tem med fler funktioner.

— Vi har i dag ett helintegrerat affirs-
system som skoter order, lager, fakturering
och redovisning. Det fungerar perfekt,
oavsett om kunderna handlar med oss pa
gammeldags sitt, via EDI eller via web-
ben. Vi har Exder-modulerna EDI, Web-
shop och Admin, siger Marcus Dyberg.

PLS upplever att det har fungerat bra
att vixa med Exder. Expert Systems har

hela tiden varit lyh6rda for deras onske-
mal och idéer.

— Just nu har vi de system vi behover.
Men visst ir det alltid onskvirt med annu

fler funktioner. Mycket vill alltid ha mer!

PLS

PLS grundades 1973. PLS é&r totalleverantor
inom stad och hygien och har &nda sedan
starten verkat for enkla och kostnadseffektiva
rengdringsmetoder. De har verksamhet i hela
Norden och ISO-certifierad kemproduktion i
Skovde.

Marcus Dyberg hidr med PLS dgare Anders Larsson som dven skoter foretagets produktutveckling.

Auto-
faktura
Exder Autoaccept
Webshop (~Exder EDI Order
Exder
Admin

PLS boérjade med Exder EDI och har utnyttjat
madjligheten att efterhand utéka med fler mo-
duler. Med till exempel Autofaktura blir alla
klarrapporterade utleveranser fakturerade pa
ett klick!
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